Occasione per triplicare i ricavi delle aziende
L.e banche faticano a sostenere il salto

I1 bonus non decolla

Le imprese farebbero incetta
di commesse, ma il credito
segue irequisiti prudenziali

Laura Serafini

Con un patrimonio in Italia di 13,7 mi-
lioni di edifici, molto energivori e in-
quinanti, il Superbonus al 110% (oggi
limitato al patrimonio residenziale)
potrebbeavere, secondo alcune stime
grezze, un impatto fino a soomiliardi
dilavori necessari per migliorare l'ef-
ficienza energetica. A fronte dei prov-
vedimenti dello scorso anno che han-
no stanziato per I'incentivo, in sca-
denzaafine giugno 2022, 15 miliardi.
Eppureil fenomenoal quale si sta
assistendo da ottobre, quando sono
stati emanatii decreti attuativi, sem-
bra avere piti le caratteristiche di un
“mordi e fuggi”. Il Superbonus non
riescea esprimere le potenzialita per
quali ¢ stato pensato: accelerare il
raggiungimento dei target di effi-
cienza energetica, rimetterein piedi
lafilieradell'edilizia, in particolare le
Pmi conun fatturato attornoa 10 mi-
lioni, e creare nuovi posti di lavoro.

Alla filiera serve pili tempo

Non sono solole complicazioniburo-
cratiche, autorizzative, le aree “gri-
gie” su cosasipuo fare e cosano, ela
questione degli abusiedilizi azavor-
rare questostrumento. Ainciderec’e
soprattuttola necessita didare il tem-
poalle impresedi organizzarsi, siain
termini qualitativi per svolgere in
modo qualificato il ruolo di general
contractor, sia per assumere perso-
nale e per acquistare i materiali ne-
cessariailavori. E quiscende in cam-
pol'altrogrande protagonistadigque-
sta vicenda: le banche. Gli istituti di
credito hanno chiesto e ottenuto di
essere ammessi alla grande partita
del Superbonus per dare liquidita al
sistema. Come? Acquistandoi crediti
fiscali oppure finanziando I'impresa,
con un prestito ponte, a fronte della
cessione del credito fiscale recupera-
bile in 5 anni. Quello che staaccaden-
doda6-7mesiaquestaparte, echela
partedelleone nell’avviare i cantieri
lastannofacendoidirettamente con-
domini che fanno realizzare i lavori
alleimprese e poicedono i crediti fi-
scalialle banche (conl'obiettivodiin-
cassare parte del margine del 10% sul
costodeilavori). E poiiproprietari di
singole unitaimmobiliari, sulle quali
eépili facile portare atermine gliinter-
venti,iqualisi fanno finanziaredalla,

bancaepoilecedonoil credito. Le im-
prese nel ruolo di general contractor,
cioé colui che avviala realizzazione di
unprogetto chiaviin mano, espletala
parte autorizzativae delle assevera-
zioni, esegue ilavori eli fasaldareal
clientecon lo sconto in fattura per poi
cedereil creditoallabanca, sono mol-
tomeno attive.

Credito solo sul 20% dei lavori

Soprattutto esse chiedono pococre-
ditoa fronte degli interventi: secondo
il resoconto di alcuni istituti, fatto
centol'ammontare di crediti fiscalida
liguidareo delle Sal - gli statidiavan-
zamentolavoricheconsentono lali-
quidazionedel credito - soloil 20% ha
alle spalle un finanziamento ponte
bancario. Le aziende si muovono uti-
lizzando la propria liquidita, anche
quella parcheggiata da quasiunanno
sui depositi, perché tendonoa pren-
dere poche commesse, soprattutto
quelle realizzabili in tempi brevi,
complice anche la scadenza ravvici-
nata del Superbonus. Alcuniimpren-
ditori, addirittura, si ingegnano per
cercare commesse nei paesi di pro-
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vincia, doveitempi dei permessi sono
molto pili rapidi rispetto alle grandi
citta (qui ci vogliono dai 9o ai 120
giorni) e c’é certezza di avere il tempo
per portareatermineilavorie fareil
dovuto incasso.

Laverita ¢ che il Superbonus con-
sentirebbe a un’azienda che fattura 1o
milioni di poter prendere commesse
per 30-40 milionie triplicare il fattu-
rato nell’arco diunanno. Ma questo
non accade. «Il credito d'imposta e
uno strumento di portataecceziona-
le. Ma la possibilita da parte delle
banche di finanziare le commesse
delleimprese, che possonoesserean-
che 3 0 4 volte superiori al fatturato
precedente, non pud essere conside-
rataautomatica, vanno fatte le valu-
tazionisull’affidabilita delle imprese
- spiega Mauro Pastore, dg dilccrea
Banca - Se un’azienda fattura 10 mi-
lioni e trova commesse per 30-40 mi-
lioni non sempre riesce a trovare un

finanziamento equivalente. Le ban-
che devono valutare la capacita orga-
nizzativa, il capitale proprio e altri
fattori. Poi cisonoirischilegatial fat-
tocheil credito d’imposta perilavori
potrebbe trovare ostacoli legati ad
abusi edilizi o altri rischi. La banca
non puoesporsitroppo finanziando
integralmente il valore delle com-
messe perchéle metriche e irequisiti
prudenziali sono quelli sempre. E
quindi puo accompagnare I'impresa
inunacrescitamolto graduale enon
esponenziale come il Superbonus po-
trebbe consentire». Alcuni istituti
cercano di supportare il processo di
crescita guardando alla qualita del
portafoglio lavori di un'impresa e
quindisuperandoI'analisi dello stori-
co dell’azienda. In fondo i crediti fi-
scalisono autoliquidanti e danno ga-
ranzie dirientro per labanca, laquale
puo avere un maggiore appetito per
ilrischio perchéil Superbonus é fina-
lizzatoaobiettivi di sostenibilita che
rendono per chi finanzia meno ri-
schiosa 'esposizione. Ma anche in
questo caso i tempi lunghi per far
partireun cantiere limitano i margini
dimanovra. Einquesta fase di grande
fermento, eanche necessariotenere
a freno “l'ingordigia” di alcune im-
prese che sarebbero tentate di pren-
dere molte commesse pur nonaven-
doancorariorganizzato maestranze
e capacita di fare network con altre
imprese. Eunasorta dicircolo vizioso
chenon tiene fermala macchinadel
Superbonus, ma la fa muovere con i
motorial minimo e questo nonaiuta
lanecessitadi mettere in modo rapi-
damente un settore e la capacita di
spendere quei soldi come il Recovery
Fund richiederebbe.

Intesa: gia 3 miliardi da liquidare

Gruppibancari come IntesaSanPao-
lo, tra i pit1 attivi sul Superbonus al
110%, hanno gia cumulatoun monte
lavori per la cessione del credito
(quindi riconosciuti come creditifi-
scalibuonidall’agenzia per leentra-
te) caricati sulla piattaforma per 3
miliardi di euro. [ primi pagamenti,
relativi aglistatidi avanzamento la-
vori (Sal), sono partitia febbraioesa-
rebberodell'ordine di qualche centi-
naiodimilioni, anche se in forte cre-
scitaamarzo e aprile. «Non vediamo
criticita sull’accessoai finanziamenti
propedeutici all’acquisizione deila-
vori - commenta Anna Roscio, re-
sponsabileimprese di Banca dei Ter-
ritori-. Sicuramente un punto diat-
tenzione eil fatto cheleaziende stes-
se devono essere in grado di
strutturarsiin modo taleda sostene-
re un maggiore caricodei progetti da
portare a termine». Gli ultimi datiuf-
ficiali disponibili, aggiornati a feb-

braio, suicreditimaturati dell’Agen-
zia delleentrateevidenzianocheila-
voriammessi all’agevolazione sono
relativi a 338 milioni di euro per
2.960 cantieri; lamaggior parte degli
interventi, paria 2.743, sonorelativi
asingoleunitaimmobiliarie solo 217
sono relativiai condomini.

Una soluzione: le garanzie
«Unasoluzione perdareunaspintaal
credito e incentivare le imprese adac-
celerare questo processo potrebbe
essere I'introduzione da parte dello
Stato, attraverso Sace oilfondo diga-
ranzia perle Pmi, di garanziedipor-
tafoglio. Potrebbero essere strumenti
di mercato, conun prezzoad esempio
del 3-4 % che potrebbe essere suddi-
viso trabanca, impresa e beneficiario
finale», osserva Pastore.

11 fondo per le Pmi oggi fornisce
strumenti potenziati con'emergenza
Covid. «Le novitaintrodotte dalle mi-
sure peril Covid ciconsentono di ga-
rantireil finanziamentoa un’impresa
singola finoa 5 milioni, rispettoai2,5
milioni precedenti. Questa opportu-
nita dovrebbe essereresa permanen-
te. Queste garanziepotrebberoaiuta-
reacoprirel'importo della prima Sal,
cheserveametterein motola macchi-
na. Poilacessione del credito consen-
te all'impresa di ottenere i fondi per
avviare un altro cantiere emetterein
moto un processo rotativo di finan-
ziamento», commenta Bernardo Mat-
tarella, ad di Mcc, che sta per partire
con un nuovo prodotto per il Super-
bonus. In questo settore operanoan-
che le utility e grandi aziende come
Enio Enel. Quest'ultima lavora conle
impresein logica di partnershipindu-
striale: offre al cliente un pacchetto
chiavi inmano, si occupa dell’asseve-
razione tecnica, della gestione fiscale,
amministrativa, dei controlli di quali-
ta e sicurezza, lasciando i lavori al-
I'azienda. «Noivogliamo farcrescere
leimpreseassiemea noi,aiutarlee di-
stricarsi in un contesto normativo
molto complesso e in due-tre anni
moltiplicareil lorofatturatoper 30 per
4. — dice Francesco Venturini, ad di
EnelX - Diamo loro supporto anche in
termini diliquidita, ma il nostro sfor-
zo nonbasta eilmercato faticaa parti-
re», Sullo sfondo restala Commissio-
neeuropeacheinunalettera ha chie-
sto all'Italia di rendere misurabili gli
effettidel Superbonus. E hapuntatoil
dito su questi aspetti. «Un puntochia-
ve del successo dello schema- silegge
- ¢la possibilita per il proprietario di
trasferire il credito a una banca o al-
l'impresa senzaanticiparenulla. Tut-
taviairitardi dapartedellaPaeivin-
coli diliquidita per leimprese possono
impedireil trasferimento dei crediti».
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